


Bu sunum, Logo Yazılım Sanayi ve Ticaret A,Ş (“Logo” veya “Şirket”) hakkında bilgi
ve finansal tabloların analizinin yanı sıra, Şirket yönetiminin gelecekte
gerçekleşmesini öngördüğü olaylar doğrultusunda, ileriye yönelik beklentilerini
içeren görüşlerini de yansıtmaktadır, verilen bilgilerin ve analizlerin doğruluğu ve
beklentilerin gerçeğe uygun olduğuna inanılmasına rağmen, öngörülerin altında
yatan faktörlerin değişmesine bağlı olarak, geleceğe yönelik sonuçlar burada
verilen öngörülerden sapma gösterebilir, Logo, Logo’nun yöneticileri veya
çalışanları veya diğer ilgili şahıslar, bu sunumdaki bilgilerin kullanımı nedeniyle
doğabilecek zararlardan sorumlu tutulamazlar.



Satış Gelirleri (mn TL) FAVÖK (mn TL) Net Kâr (mn TL)

• Konsolide UFRS satış gelirleri %30 artarak, 120 mn TL’ye ulaştı; %64 Türkiye ve %36 Romanya.

• FAVÖK %21 artarak 42 mn TL’ye ulaştı ve marj %35 gerçekleşti. 

• Net kâr %55 artarak 31 mn TL’ye ulaştı ve %26 marj elde edildi. 

*UFRS 16 etkisi: FAVÖK +2,9 mn TL (3Ç19:2,1 mn TL) / FVÖK +488 bin TL (3Ç19:+351 bin TL) / VÖK 23 bin TL (3Ç19: -79 bin TL)
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Satış Gelirleri (mn TL) FAVÖK (mn TL) Net Kâr (mn TL)

• Konsolide UFRS Satış gelirleri %26 artarak, 339 mn TL’ye ulaştı; %64 Türkiye ve %36 Romanya.

• FAVÖK %30 artarak 125 mn TL’ye ulaştı ve marj %37 gerçekleşti. 

• Net kâr %46 artarak 83 mn TL’ye ulaştı ve %24 marj elde edildi. 

• Finansal güç, müşteri merkezli yaklaşım, çalışan deneyimi odağı ve R&D yatırımları benzeri görülmemiş bu dönemde 
Logo’nun dayanıklı kalmasını sağladı.

*UFRS 16 etkisi: FAVÖK +8,4 mn TL (9A19: 6,5 mn TL) / FVÖK +1,4 mn TL (9A19:+1,1 mn TL) / VÖK -155 bin TL (9A19:-310 bin TL)
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Likiditede iyileşme (mn TL)

Hisse başına kazançta artış* (son 12 ay)

Güçlü Serbest Nakit Akışı (son 12 ay) (mn TL)

*%3,48 hazine hissesiyle düzeltilmiştir.
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Logo Türkiye-Satış gelirleri (mn TL)

Logo Türkiye: Logo KOBİ (İşbaşı), Logo Infosoft (Hindistan) ve Peoplise (Elba HR) hariç Türkiye faaliyetleridir.

Logo Türkiye-FAVÖK (mn TL) Logo Türkiye-Net Kâr (mn TL)

• Gelirlerde %32 artış: e-devlet segmentinde olağanüstü modül ve kontör satışları, yeni müşteri kazanımı ve mevcut 
müşteri harcamalarında artış.

• FAVÖK %39 arttı ve marj %49 gerçekleşti. 

• Net kâr %52 arttı ve marj %39 gerçekleşti.

*UFRS 16 etkisi: FAVÖK +5 mn TL (9A19: 3,6 mn TL) / FVÖK +1,1 mn TL (9A19: +1 mn TL) / VÖK -147 bin TL (9A19: -304 bin TL)
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✓ eLogo pazar lideri olarak Ekim 2019’da yayınlanan 
tebliğ sonucu oluşan pazar büyümesinden azami 
avantaj sağladı.

✓ eLogo’nun faturalanan gelirleri (modül ve kontör) 
2016 yılından bu yana önemli artış kaydetti.

✓ Müşteri sayısı ve harcanan kontör 3Ç’de de 
büyümeye devam etti.

49 bin müşteriyle e-devlet çözümlerinde pazar lideri; e-fatura, e-arşiv, e-defter, e-irsaliye 
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Yeni tebliğin detayları (19 Ekim 2019)

e-fatura
10mio₺+ ciroya sahip

işletmeler
5mio₺+ ciroya sahip işletmeler, 

belirli sektörler

e-arşiv fatura 5mio₺+ ciroya sahip ve online 
satış geliri olan işletmeler

Tüm e-fatura mükellefleri,
5bin₺ and 30bin₺ üzeri faturlar

e-defter
Kendi sunucularında saklama

zorunluluğu

Kendi sunucularında, özel
ent. ve GİB’de saklama zorunluluğu

e-irsaliye Zorunluluk bulunmamakta
25mio₺+ ciroya sahip işletmeler, 

belirli sektörler

e-SMM Zorunluluk bulunmamakta
Müstahsil makbuzu kesen
tüm e-fatura mükellefleri

ÖNCESİ SONRASI (1 Temmuz 2020)



Dijital platformda değer yaratımı: gelir idaresi, finansal kuruluşlar, müşteriler, 
tedarikçiler ve e-ticaret sitelerinin bağlantı noktası

✓ Kullanıcı sayısı dokuz ayda bir önceki yılın aynı dönemine göre %141’lik artış sağladı.
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✓ Peoplise, covid sonrası dönemde artan uzaktan çalışma sistemini avantaja çevirdi; dünyada işe alım 
piyasası daralırken satış geliri ve müşteri sayısında büyüme kaydetti.

✓ Uzaktan ‘onboarding’ ve ‘chat bot’ (rehber robotu) destekli değerleme merkezi ürünü, platformun en 
hızlı büyüyen modülü oldu.

✓ 8 ülkede 14 dilde müşterilerine hizmet veren Peoplise 1Ç21’de diijital başvuru sistemininin yeni 
versiyonunu lanse etmeyi planlıyor.



Total Soft-Satış gelirleri (mn TL) Total Soft-Brüt Kâr (mn TL) Total Soft-FAVÖK (mn TL)

Total Soft-Net Kâr (mn TL)
• Satış gelirleri ilk dokuz aylık dönemde TL bazında %15 arttı. Euro 

bazında gelirler %3 düştü (€16,1 mn). Yeni lisans satışları 
yavaşlarken, proje uygulamalarında ilerlemeye odaklanıldı.

• Brüt kâr %9 arttı ve marj %48 gerçekleşti.

•

• FAVÖK ilk dokuz ayda %4 arttı ve marj %19 gerçekleşti. 

• Covid-19 sebebiyle nispeten düşük gerçekleşen yeni proje alımları 
sonucu euro bazlı satış gelirlerinde ve marjlarda düşüş oldu.

*UFRS 16 etkisi: FAVÖK +3,4 mn TL (9A19: 2,8 mn TL) / FVÖK +328 bin TL

35 43

105
121

3Ç19 3Ç20 9A19 9A20

%15

%23

18,6 19,0

52,9
57,9

3Ç19 3Ç20 9A19 9A20

%2

%9

%50

%53 %44

%48

8,1 7,7

22,3 23,2

3Ç19 3Ç20 9A19 9A20

-%4

%4

%23

%21

%18

%19

1,21 1,23

3,40

2,05

3Ç19 3Ç20 9A19 9A20

%2

-%40

%3

%3

%3

%2



Faturalanan Gelirler (mn TL)

• 3Ç faturalanan gelir büyümesi: %53

• UFRS gelir büyümesi: %30

• Türkiye’de faturalanan gelir %61 artışla 248
mn TL gerçekleşti.

• Total Soft’un faturalanan gelirleri %24
artarak 128 mn TL’ye çıktı. 

• Tekrarlayan gelirlerlerin toplam faturalanan 
gelirlere oranı %60 gerçekleşti. 

Üçüncü çeyrek faturalanan & UFRS Gelirler (mn TL)

YBBO: %32
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Konsolide Tekrarlayan Faturalar (mn TL)

Tekrarlayan Faturalar/Toplam Faturalar (%)

YBBO: %40 • LEM gelirleri %37 arttı.

• Kullan öde gelirleri güçlü kontör satışıyla %122
arttı; kontör müşteri sayısı %139 büyüdü.

• Bakım gelirleri Total Soft’un katkısıyla %25 arttı.

• Perakende SaaS gelirleri %19 arttı.
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Konsolide (mn TL) – UFRS Gelirlerine oranı (%) Total Soft (mn TL) – UFRS Gelirlerine oranı (%)
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✓ Covid-19 sonucu zorlaşan piyasa koşulları yeni proje alımlarında ertelemelere sebep olarak brüt 
kârlılığı etkiledi.



Toplam (mn TL) – UFRS Gelirlerine oranı (%) Ar-Ge Giderleri (mn TL) – UFRS Gelirlerine oranı (%)
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S&P (mn TL) – UFRS Gelirlerine oranı (%) GY (mn TL) – UFRS Gelirlerine oranı (%)
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Ar-Ge Harcaması (mn TL) – Faturalara oranı (%)
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Özet Bilanço (mn TL) İşletme Sermayesi (mn TL)

• 2019 yıl sonunda 31,3 mn TL (15,4 mn TL UFRS 16 etkisi hariç) olan net nakit, 9A20 sonunda 103 mn TL’ye çıktı (11,2 mn TL UFRS 
16 etkisi hariç). %3,48 hazine hisselerinin dönem sonu piyasa değeriyle beraber 189 mn TL net nakit. 

• İşletme sermayesinin faturalanan gelirlere oranı 2019 sonunda %36 iken, 2020 dokuz aylık dönemin sonunda %23’e indi. 

* Şerefiye dahil.
** %3,48 hazine hissesiyle düzeltilmiştir

İşletme Sermayesi: Ticari Alacaklar+Stoklar–Ticari Borçlar
İşS./Faturalar verisi son oniki aylık faturalar baz alınarak hesaplanmıştır

2019 9A20 ∆

Nakit ve Nakit Benzerleri 152,2 252,9 66%

Ticari Alacaklar 211,2 166,1 -21%

Maddi Duran Varlıklar 20,0 20,7 3%

Maddi Olmayan Duran Varlıklar* 342,2 461,0 35%

Diğer Varlıklar 50,2 52,1 4%

Toplam Varlıklar 775,7 952,9 23%

Toplam Yükümlülükler 381,1 436,5 15%

Toplam Özkaynaklar 394,6 516,4 31%

Toplam Kaynaklar 775,7 952,9 23%

Özkayn./Toplam Kayn. Oranı 0,51 0,54 7%

Cari Oran 1,55 1,62 5%

Hisse Başına Kazanç (LTM)** 3,58 4,65 30%
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