
2017 1.YARIYIL SONUÇLARI



Bu sunum, Logo Yazılım Sanayi ve Ticaret A,Ş (“Logo” veya “Şirket”) hakkında bilgi ve finansal
tabloların analizinin yanı sıra, Şirket yönetiminin gelecekte gerçekleşmesini öngördüğü olaylar
doğrultusunda, ileriye yönelik beklentilerini içeren görüşlerini de yansıtmaktadır, Verilen bilgilerin
ve analizlerin doğruluğu ve beklentilerin gerçeğe uygun olduğuna inanılmasına rağmen,
öngörülerin altında yatan faktörlerin değişmesine bağlı olarak, geleceğe yönelik sonuçlar burada
verilen öngörülerden sapma gösterebilir, Logo, Logo’nun yöneticileri veya çalışanları veya diğer
ilgili şahıslar, bu sunumdaki bilgilerin kullanımı nedeniyle doğabilecek zararlardan sorumlu
tutulamazlar.

Uyarı
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2017 1. Yarıyıl Faaliyet Özeti
Finansal Sonuçlar

İçindekiler



Güçlü 2Ç & Rekor 1YY Sonuçları

• Her seviyede rekor sonuçlar elde edildi. Logo’nun faturalanan satış gelirleri 1. yarıyılda bir 
önceki senenin aynı dönemine göre %89 artarken, 2. çeyrekte aynı bazda %99 arttı. TotalSoft’un 
ilk defa konsolidasyona dahil edilmesi ve  Türkiye’de elde edilen %27’lik büyüme güçlü 
performansın ana sebepleridir. 

• 2. çeyrekte karşılaştırılabilir büyüme rekor seviyede olup %42 olarak gerçekleşmiştir.

• UFRS bazında 1YY satış gelirleri yıllık %60 büyüme kaydetti. Karşılaştırılabilir 2016 satış gelirleri 
yüksek baz oluşturduğundan büyüme 7%’dir. 2016/1YY’da 12 milyon TL ve 2017/1YY’da 1.2 
milyon TL ertelenmiş satış geliri etkisi düzeltmesiyle karşılaştırılabilir UFRS satış geliri büyümesi 
%27 civarındadır. 

• Lisans satışları çift haneli büyüme kaydetti. Yeni müşteriler, ürün yükseltmeleri, kullanıcı 
arttırımları ve modül satışları ile tamamlayıcı ürünlerin satış gelirlerine yönelik başarılı girişimler 
büyümenin ana sebepleridir. 

• Logo’nun sağlam ve tekrarlanan satış gelirleri bazı TotalSoft ile desteklendi. 2017’nin 1. yarıyıl 
itibariyle toplam gelirlerin %50’si tekrarlanan satış gelirlerinden oluştu.

• Logo e-devlet işinde %26’lık pazar payı ile liderliğini korurken, e-fatura müşteri havuzu bir 
önceki yıla göre %32 büyüme kaydetti. Kullanılan toplam kontör yıllık bazda %40 arttı. Zorunlu 
olmayan e-servisler için kontör kullanımının katkısı 2016’nın ilk yarıyılında %2,6 iken 2017’nin 
aynı döneminde %4 oldu. E-devlet hizmetlerinin uluslararası pazarda da potansiyeli yüksektir. 
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Güçlü 2Ç & Rekor 1YY Sonuçları

• TotalSoft’un entegrasyonu devam ediyor: ölçeklenebilir ve kârlı bir iş modeli yaratmak üzere 
reorganizasyon, yeniden yapılanma, yeni yeteneklerin edinimi sürdürülmektedir.  Yeni yönetici 
atamaları sonuçlanmıştır. 

• Logo Infosoft, Hindistan: Ürünlerin ve ekibin yerleşimi tamamlandı. Potansiyel kanal ortakları ve 
müşterilerin eğitimleri devam etmektedir. Logo’nun DNMS ürünü potansiyel müşterilerin ilgisini 
çekmeye devam ediyor. En başta geniş coğrafyaya yayılmış distribütörler aracılığıyla satış yapan 
şirketler hedef alınacaktır. Hindistan’da faaliyet gösteren EAS sağlayıcıları, KOBİ olan bu 
distribütörlere halihazırda hizmet vermemekteler. Hindistan Hükümeti’nin GST vergi uygulaması 
1 Temmuz 2017 itibariyle yürülüğe girdi ve Ekim 2017 itibariyle uygulamaya geçecek.

• İnovasyon ve Ar&Ge için zemin hazırlanıyor: Logo Yazılım, Actus Portföy Yönetimi A.Ş. Logo 
Girişim Sermayesi Yatırım Fonu hisselerinin %20’sini alarak katılım sağlayacak. (10 mnTL).  Fonun 
hedefi, kuluçka dönemindeki gelecek vaad eden teknoloji şirketlerine yüksek-riskli girişim 
sermayesi yatırımları yapmak ve bu şirketlerin büyüme hedeflerine ulaşarak uzun vadeli değer 
yaratmaları için stratejik destek ve finansal yatırım sağlamak. Fon ayrıca girişimcilere zemin 
hazırlayıp, inovasyon ve Ar&Ge yatırımlarının artışını cesaretlendirmeyi hedefliyor. 
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1.YY17 Faaliyet Özeti
Finansal Sonuçlar

İçindekiler



Satış Gelirleri

139

• Şirketlere e-faturayı zorunlu hale getiren e-devlet mevzuatı 1.4.2014’te yürürlüğe girdi ve 1.1.2016’da 
kapsamı genişletildi. Bu sebeple, e-fatura ve e-defter modül satışlarıyla e-kontör satışları 4Ç/2015’te çok 
yüksekti.   

• E-kontör satış gelirleri son kullanıcı tarafından kullanıldığında realize oluyor. Bu sebeple, 2015’in son 
çeyreğindeki e-kontör satışları büyük oranda ertelendi. (e-kontör satışları: TL10.1 mn, ertelenen: TL9.8 
mn 4Ç15)

• 4Ç15’te LEM satışları, 4Ç14’e göre %24 arttı. Bu yıllık kontratlar kullanıma bağlı olarak erteleniyor. (LEM 
satışları: TL16.4 mn, ertelenen: TL14.9 mn 4Ç15)

• 2015’ten 2016’ya ertelenen e-devlet satışları yüksek baz oluşturduğundan, 2017 UFRS satış gelirlerinde 
ve kârlılığında düşük büyüme kaydedilmiştir. Logo Türkiye’nin finansal performansı bu tek seferlik etki 
gözönüne alındığında daha iyi değerlendirilebilinir. 6

Faturalanan & UFRS Gelirleri* (TLmn)

*Logo Türkiye rakkamları.  



UFRS (mn TL) 1YY16 1YY17 D
Karşılaştırılabilir

1YY17
D 2Ç16 2Ç17 D

Karşılaştırılabilir

2Ç17
D 2017B D

Satış Gelirleri 72.9 116.9 60% 78.0 7% 36.7 63.3 73% 44.6 22% 278.3 46%
FAVÖK 38.7 41.2 7% 40.6 5% 18.4 23.0 25% 24.1 31% 91.5 6%
FAVÖK Marjı 53% 35% 52% 50% 36% 54% 33%
VÖK 33.9 25.5 -25% 29.9 -12% 16.6 14.3 -14% 18.1 10% 61.8 21%
VÖK Marjı 46% 22% 38% 45% 23% 41% 22%
Net Kâr 30.7 23.6 -23% 28.2 -8% 15.3 13.1 -14% 17.2 13%
Net Kâr Marjı 42% 20% 36% 42% 21% 39%

1YY 2Ç YS Beklentisi

• UFRS gelirleri yıllık %60’lık güçlü bir büyüme kaydetti ve bütçemize parallel olarak TL116,9 mn’a çıktı.  
– TotalSoft hariç karşılaştırılabilir satışlar yıllık bazda %7 arttı ve TotalSoft’un 2017’nin ilk 

yarısındaki satışlara katkısı TL38,9 mn oldu. 
– e-devlet satışlarının ertelenme etkisi düzeltildiğinde, karşılaştırılabilir satış büyümesi yıllık bazda 

%27 olmaktadır. 
• FAVÖK %7 büyüdü. TotalSoft TL1,8mn’luk katkı sağladı ve Hindistan’ın giderleriyle (TL 1.3 mn) marj 

%35’e düştü.
– Karşılaştırılabilir FAVÖK %5 büyüyerek %52 marja ulaştı. 2016’nin ilk yarısındaki erteleme 

etkisinden arındırıldığında FAVÖK %49 arttı. 

• Net kâr yıllık bazda %23 düşüşle TL23,6 mn olarak gerçekleşti. Düşüşün ana sebepleri erteleme etkisi 
ve TotalSoft’tur. Erteleme etkisinden arındırıldığında net kâr %46 artmıştır.  

Finansal Özet
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*Karşılaştırılabilir rakkamlara Total Soft, Logo Infosoft (Hindistan) & FIGO dahil değildir.
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Satış Gelirleri

139• 2.çeyrekte faturalanan gelirler bir önceki yılın aynı dönemine göre %99 artarak TL61,9mn’a, TotalSoft 
hariç gelirler ise %42 büyüme ile TL44,1mn’a çıktı. 

• 1. yarıyılda faturalanan gelirler 2016’nın aynı dönemine göre %89 artarak TL114,9mn’ye, TotalSoft hariç 
gelirler ise %27’lik büyüme ile TL76,9mn’a yükseldi. Bu önemli başarı, yeni müşteri kazanımı, ürün 
yükseltmeleri ve kullanıcı ilaveleriyle tamamlayıcı işlerin artmasının sonucudur.   

• 2016 yılında UFRS gelirleri (TotalSoft hariç) 2015’teki mevzuat desteğiyle yüksek gerçekleşmişti. Bu 
sebeple, UFRS gelirleri yıllık %7 artış kaydetti.  
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2Ç Faturalanan & UFRS Gelirleri (TLmn)

YBBO: %43

Faturalanan Gelirler (TLmn)

+89%
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Tekrarlayan Gelirler

Tekrarlayan Faturalar/Toplam Faturalar (%)

• Tekrarlayan gelirlerdeki güçlü büyüme 1. yarıyılda da devam etti. 2016’nın aynı dönemine göre %79 
arttı ve toplam faturaların %50’sini oluşturdu. 

• TotalSoft hariç fatura gelirlerinin tekrarlayan kısmı %53 seviyesini korudu. 
• LEM kontrat satışları 2016/1YY’a göre %24 gibi etkileyici bir büyüme kaydetti ve toplamın %40’ını 

oluşturdu.
• Kullan öde gelirleri 2016’nın ilk yarıyılına göre %43 artış kaydetti ve toplamın %21’ini oluşturdu. 
• ToltalSoft dahil bakım gelirleri toplamın %34’nü oluşturdu.
• Tekrarlayan SaaS satışları toplamın %5’ini oluşturdu. 9

Tekrarlayan Faturalar (TLmn)
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Önemli Finansallar

139
139

• Faaliyet giderleri 2016/1YY’a göre %101 arttı. 2016/1YY’de %56 olan faaliyet giderlerinin UFRS 
gelirlerine oranı, TotalSoft’un ilk kez konsolide olmasıyla 2017/1YY’de %70’e çıktı. Karşılaştırılabilir 
bazda bakıldığında ise sadece %10’luk bir artışla faaliyet giderlerinin UFRS gelirlerine oranı yatay 
seyrederek %57’de kaldı (1YY16: %56).

• Ar&Ge giderleri 2016’nın aynı dönemine göre %140 arttı. TotalSoft’un Ar&Ge ve kurulum ekibi 400 
personel ile Logo’ya katıldı. Artışın ana sebebi, 2017’de ilk kez olan bu katılımdır.  Karşılaştırılabilir 
bazda değerlendirildiğinde artış, yılsonu bütçesiyle parallel olarak, %13’tür.  

• Ar&Ge harcamaları %131 arttı ve faturalanan gelirlere oranı %37’den %45’e çıktı. Karşılaştırılabilir 
bazda bakıldığında Ar&Ge harcamaları %18 arttı ve faturalanan gelirlere oranı %35’ten %37’ye düştü.
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Ar&Ge (TLmn) - UFRS Gelirlerine oranı (%)  

%43%28 %30

Ar&Ge Harcamaları (TLmn) – Faturalara oranı (%) 
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S&P (TLmn) - UFRS Satışlarına oranı (%) 

Önemli Finansallar

139
139

GY (TLmn) - UFRS Satışlarına Oranı (%) 

20% 18% 9% 10%

• Satış&Pazarlama giderleri 2016/2Ç’ye göre %57 arttı, UFRS gelirlerine oranı %18 olarak gerçekleşti. 
TotalSoft’un 33 kişilik satış ve pazarlama ekibi Logo’ya katıldı. TS’un satış&pazarlama giderlerinin çoğu 
personel maliyetidir. Karşılaştırılabilir bazda ise artış %13’tür. 2016’dan gelen karşılık iptalleri 2017/1YY satış 
ve pazarlama giderlerini etkiledi. 

• Genel yönetim giderleri 2016/2Ç’ye göre %90 arttı. Karşılaştırılabilir bazda ise artış %17’dir.  
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Önemli Finansallar

İşletme Sermayesi (TLmn) 

• 2 Eylül 2016’da TotalSoft’un €30.2 mn’a satın alınmasıyla, varlıklar 2017/1YY sonunda, 2016/1YY sonuna göre %65 
arttı. Daha yüksek nakit yaratımı ve kısa vadeli borçların uzun vadeliye çevrilmesiyle likidite arttı. 2016 sonunda 
TL23 mn olan net borç 2017’nin ilk altı ayının sonunda TL20mn oldu (%2.77 Hazine hisselerinin değeri dahil 18 
milyon TL net nakit). 

• TotalSoft hariç işletme sermayesinin fatura gelirlerine oranı, 2016/1YY sonunda %22 iken 2017/1YY sonunda %31 
olarak gerçekleşti.  2Ç’deki faturalanan giderlerin 2016’nın aynı dönemine göre %40 artması ve Türkiye’de kredi 
kartı vadelerinin Eylül 2016’da 9 aydan 12 aya yükselmesi ana sebeplerdir. Totalsoft dahil bakıldığında işletme 
sermayesinin fatura gelirlerine oranı 2017/1YY sonunda %30’dur. 12

İşletme Sermayesi: Ticari alacaklar + Stoklar – Ticari Borçlar
İşS./Faturalar verisi son oniki aylık faturalar baz alınarak hesaplanmıştır.

Bilanço Özeti(TLmn) 

* Şerefiye dahil.
** %2.77 hazine hissesi ile düzeltilmiştir.
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İşletme Sermayesi (sağ eksen) İşletme. Serm./Faturalar (sol eksen)

2016 1YY17 D
Nakit&Nakit benzerleri 43.8 56.3 29%
Ticari alacaklar 92.9 81.3 -12%
Maddi duran varlıklar 19.0 19.5 3%
Maddi olmayan duran varlıklar* 161.7 171.0 6%
Diğer varlıklar 10.1 12.8 26%
Toplam Varlıklar 327.5 340.9 4%
Toplam Borçlar 163.4 160.6 -2%
Toplam Özkaynaklar 164.2 180.2 10%
Toplam Kaynaklar 327.5 340.9 4%
Özkayn./Toplam Kayn. oranı 0.50 0.53 6%
Cari oran 0.94 1.47 57%
Hisse başına kazanç** 1.87 1.57 -16%



LOGO Yatırımcı İlişkileri
T: +90 262 679 8000 
E: investor@logo.com.tr
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